
// VENDITA
// CONTRACT
// PROGETTAZIONE
// RENDERING IN 3D
// FORMAZIONE
// AGGIORNAMENTO
// INSTALLAZIONE
// MANUTENZIONE
// LOGISTICA

Vendita di attrezzature per Catering e RistorazioneSEDE LEGALE:

PLURIS S.r.l.
Via Dante, 31/a
83100 - Avellino (AV)

SEDE OPERATIVA:

PLURIS S.r.l.
Zona Industriale Pianodardine
83100 - Avellino (AV)

CONTATTI:

Tel: +39 0825 72858
Fax: +39 0825 610612
email: info@pluris.srl

WEB E SOCIAL:

www.pluris.srl
facebook.com/plurissrl
linkedin.com/company/pluris-srl

// COS’È PLURIS
La nostra è una realtà nata nel 2000

Grazie all’impegno e alla passione per ciò che ci
prefiggiamo di fare, col tempo abbiamo raccolto
i nostri frutti diventando punto di riferimento per
professionisti e operatori del settore.

Specializzati nella progettazione e realizzazione di 
arredo Bar, Cucine, Negozi, Ristoranti e Collettività in 
genere forniamo soluzioni complete dando forma alle 
emozioni.

La nostra filosofia aziendale è continua testimonianza 
del Made in Italy, grandi concetti, qualità eccellente
e prestazioni elevatissime associati al fattore tempo
sono i segni distintivi di un reale criterio di efficienza
e innovazione.

1. CHI SIAMO

2. SERVIZI

// VENDITA

Attraverso un vasto assortimento
di prodotti dei principali esponenti
del settore Ho.Re.Ca. di cui siamo
partners riusciremo a guidarti
nella giusta direzione

// CONTRACT

Da una tua idea prenderà forma
l’intero progetto.
Dalla consulenza alla progettazione,
dalla realizzazione al post vendita
sapremo garantirti qualità e
professionalità che sono i tratti
distintivi della nostra azienda.

// PROGETTAZIONE

Rendiamo la tua idea un progetto
vincente.
Sapremo curare ogni dettaglio
senza lasciare nulla al caso.

// RENDERING IN 3D

Per mezzo di rendering foto
realistici la tua idea prenderà
forma.
Godrai di un’anteprima del
progetto finale

// FORMAZIONE
E AGGIORNAMENTO
Attraverso demo e manifestazioni
favoriamo la tua crescita.
Il sapere è dettato dalla
conoscenza ed è l’unico strumento 
per arricchire le risorse umane

// INSTALLAZIONE
E MANUTENZIONE
Dall’installazione al post-vendita i
nostri tecnici qualificati sapranno
seguirti in maniera efficiente
assicurandoti il giusto metodo di
lavoro.



5. PROGETTAZIONE
// PROGETTAZIONE
Un progetto è vincente quando:

• è fatto per il cliente
• ha contenuti curati e niente è lasciato al caso
• diventa un riferimento per i visitatori

Le fasi principali che precedono la definizione di un 
progetto concreto sono:

• il sopralluogo in loco per comprendere tutte le 
attività da dover svolgere e annesso rilievo

• progettazione in ambiente cad e strutturazione 
degli ambienti da destinare ai vari usi

• confronto con le varie figure che gestiranno
• le opere in fase di realizzazione
• soddisfacimento del committente per mezzo di
• rendering fotorealistici

// RENDERING
Il tatto è il senso che facilita le scelte, ma quando si ha a che fare con progetti senza forme specifiche per ogni
realizzazione la vista la fa da padrone.
Ad ultimazione lavori ci piace mettere a confronto l’anteprima di progetto/rendering con foto reali, il più delle
volte il risultato ottenuto è migliore di quello definito con la committenza nella fase progettuale.

3. GESTIONE DELLE CATENE
// IL NOSTRO LAVORO PER LE CATENE
Il franchising nell’ambito della ristorazione si conferma uno dei comparti più vivaci anche sotto il profilo della cre-
atività, soprattutto in un Paese ricco di tradizioni enogastronomiche come il nostro, continuamente sottoposto a 
rielaborazioni, riscoperte e variazioni sul tema.
Saper strutturare un’idea alternativa, rendere un marchio riconoscibile, un progetto grafico attraente e riproporre  
i vari punti dislocati del mondo gli stessi prodotti, questo è saper gestire i Contract e questo è quanto cerchiamo 
di fare ogni giorno.

3. REALIZZAZIONI SINGOLE
// IL NOSTRO LAVORO PER LE PICCOLE REALTÀ
La capacità che meglio ci rappresenta è quello di essere un’azienda poliedrica.
Possiamo riqualificare un locale che per poter stare al passo con i tempi e le tendenze del momento decide di 
affidarsi alle nostre conoscenze e quindi prediligere attrezzature e ambienti in stile hi-tech, così come riusciamo 
a realizzare locali “della tradizione” pur sempre fornendo attrezzature di qualità eccellente che ben si sposano 
con i bisogni e gli interessi della committenza più conservatrice.

3. PROGETTI E OBIETTIVI COMUNI
// GESTIONE DEL PROGETTO
Gestire un progetto significa:

• comprendere le esigenze del committente.
• rapportarsi allo studio di architettura.
• scegliere fornitori adeguati.
• soddisfare requisiti economici.
• seguire il cantiere, la logistica e il servizio post-vendita.

Ogni singolo dettaglio va definito in modo adeguato per finalizzare il progetto in un contratto dove sono coin-
volti attori con scopi e interessi diversi con il comune obbietivo di soddisfare il cliente.


